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EDITORIAL

Rok 2013:
Plavba v rozburenych
vodach

Uz sme si akosi zvykli, ze kazdy nadchadza-
juci rok bude narocny. Ekonomicka prognéza
Eurépskej komisie na rok 2013 ma celkom
jednoznaény nazov ,Plavba v rozburenych
vodach”. Nebudeme sa teraz tyrat rozny-
mi depresivnymi tGvahami o dlhovej krize
a udrzatelnosti eura ako spolo¢nej meny,
na ktoré spominana prognéza nie je skupa.
Hlavné posolstvo prognézy sa da zhrnut
nasledovne: hoci uz mame najhorsie obdobie
krizy pravdepodobne za sebou, hospodarsky
rast sa znovu odkladda. Najmenej na rok 2014.

Velki hrac¢i v Eurozone (Francuzsko, Taliansko
a Spanielsko) a tiez va¢sina malych budd musiet
Setrit, Setrit a eSte raz Setrit. Ekonomicky rast vo
velkych ekonomikéch je zaloZzeny na domacej
spotrebe. Ked'sa Setri, rast sa nema odkial vziat.
Setrit viak musia, lebo dlhy im uz prerastli cez
hlavu. Nulovy hospodarsky rast sa premieta do
rastu nezamestnanosti. Opat tym klesne doma-
ca spotreba a pribudnt demonstranti v uliciach.
Takéto perspektiva sa zda byt na obesenie. Ale
nie je vietko také zlé ako sa zda. Ekonomic-
ky rast pocas rokov 2001-2007 bol zaloZzeny
na zadlzovani a plytvani a ur¢ite ho nemozno
povazovat za Standard. Dnes sa v plnej miere
potvrdzuje platnost prislovia ,Skoda premarnit
kazdu krizu”. Vsetky tie nepopularne opatrenia,
ktoré dnes eurdpske krajiny prijimaju, by boli
kedysi nepredstavitelné: rusenie miest v tatnej
sprave, obmedzovanie platov vo verejnom sek-
tore, predlzovanie veku odchodu do déchodku
atvrdé skrty smerom k vyrovnanym rozpoctom.
Hocijako tieto veci bolia, su krokom spravnym
smerom k dlhodobej udrzatelnosti statu.

Slovensku predpoveda prognéza Europskej
komisie na rok 2013 trochu kludnejsie vody
a miernejsi vietor. Nasa ekonomika bude
(mozno ako jedina v Eurozone) rast cca o dve
percenta. Producenti automobilov a spotreb-
nej elektroniky budu uprednostriovat krajiny
s nizsimi vyrobnymi nédkladmi. Nizke ceny
podporia ich predaj vo velkych ekonomikach
Eurdpy. Dvojpercentny rast nie je ziadny hos-
podarsky zazrak. Nevytvori nové pracovné
miesta. Ale umozni aspon to, aby sa miera
nezamestnanosti dalej nezvysila.

Co robit? Prezili sme socializmus, ekonomicku
transformaciu, blahobyt i krizu. PreZijeme aj
Setrenie.

Ing. Vladimir Baldz,
PhD., DrSC.
balaz@sevis.sk
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Rybacka a la SEVIS

Za 20 rokov posobenia na trhu sme si vybudovali povest spolahlivého obchodného partnera,
ktory sa moze pochvalit stovkami Uspesnych pracovnych vztahov. Mnohé z nich sa preklopili az
do vztahov priatelskych, preto nés niektori z vas poznaju nielen z obchodnych stretnuti ale aj z
menej formalnych akcii, kedy sa spolu nestretdvame za Ucelom realizacie konkrétneho obchodu.
Moznosti na neformalne stretnutie je v dnesnej dobe vela - ¢i uz su to rézne Sportové turnaje,
kulturne podujatia, charitativne akcie a vela dalSich. My v SEVISe vsak mame radi originalitu.
(viac nastr. 2)

Penazi je dostatok, aj zaujemcov o p6zicky...
O tom, Ze je na finan¢nych trhoch prebytok volnych zdrojov nads denne presviedcaju banky
a rézne iné finan¢né institucie. Clovek si méze mysliet, ze sta&i prist za prisluinou intitdciou
a prostriedky dostane. Pokial chce spotrebny Uver, hypotéku alebo iny Gverovy produkt vo vyske
niekolkych tisic eur ako fyzicka osoba, tak u niektorej z tychto institucii urcite pochodi. Ak sa ale
ako podnikatel za¢ne zaujimat o zdroje financovania pre svoje podnikanie, okruh institucii sa
zUzi a podmienky pre poskytnutie financovania su neporovnatelne tvrdsie. (viac na str. 3)

Ked chces obchodovat, musis na to mat

Na vyhotovenie kvalitnych a spolahlivych analyz finan¢nych nastrojov su potrebné finan¢né a
ekonomické data, ktoré ¢o do kvality a kvantity mézu ponuknut iba profesionalni a teda plateni
poskytovatelia. Dominantnymi spolo¢nostami na tomto trhu si Thomson-Reuters a Bloomberg.
Pre profesionalnych investorov ako obchodnikov s cennymi papiermi, investicné banky
a spravcovské spoloc¢nosti je vyuzivanie plateného poskytovatela nevyhnutnou podmienkou na

vykondvanie kvalitnych finan¢nych sluZieb hlavne v oblasti riadenia aktiv. (viac na str. 4)

O NAS

Perspektiva investicii do odpadov

Tuto oblast povazuje-
me stale za perspek-
tivnu. Nie preto, ze je
to trendova zélezitost
a mnoho zaujmovych
skupin prezentuje z&-
ujem vstupit do tohto
segmentu. Ani preto, Ze z aktudlne nastavené-
ho systému podpory financovania tejto oblasti
este stale existuje moznost Cerpat peniaze aj
prostrednictvom ekonomicky nezmyselnych
a pochybnych projektov. Perspektivu vidime v
postupne sa meniacom pohlade na segment
komundlnych odpadov, ktoré ako potencidlna
surovina vzdy vznikat budu a sucasne v redlnej
moznosti energeticky a materidlovo zhodnotit
tento komunalny odpad.

Nasu aktivitu podporuju aj chystané legisla-
tivne zmeny v podobe tvrdsich podmienok v
neprospech sucasnych rieseni, ako aj predpo-
klad zvySovania cien za skladkovanie, prispo-
sobovanie sa podmienkam rozvinutych trhov a
existujuce ponukané ucinnejsie technolégie na
spracovanie odpadov.

Je délezité, Ze sa vyvija silny spolocensky tlak,
aby sa s odpadmi nakladalo inak ako doteraj$im

SEVIS uz niekolko rokov zameriava svoju pozornost na vyhladavanie,
rozvoj a financovanie projektov z oblasti materialového a energetické-
ho zhodnotenia odpadov.

sposobom.V st¢asnosti najviac vyuzivanym rie-
Senim je sklddkovanie, pripadne neustéle dis-
kutované, spochybriované a odmietané priame
spalovanie. V poslednych rokoch sa sice presa-
dzuje trend triedenia odpadu, obyvatelstvo za-
Calo separovat odpad do vyhradenych nadob,
ale aj tak na skladky smeruje az 80% komundl-
neho odpaduy, ¢o je v prepocte takmer 1,5 mil.
ton suroviny. Nami podporované rie3enie meni
sposob nakladania s komunalnym odpadom
a jeho nasledného vyuzitia. Klasicka separacia
tuhého komunalneho odpadu (dalej ako TKO)
je velmi nakladna a malo efektivna. Onedlho
pribudne povinnost separovat aj dalSiu zlozku
TKO, a to biologicky rozlozZitelny komundlny od-
pad (dalej ako BRKO).

Zékladom nasho riesenia je oddelenie mok-
rej a suchej casti TKO jeho lisovanim pod
vysokym tlakom v zariadeni VM PRESS. Liso-
vanim ddjde k oddeleniu mokrej casti odpa-
du - BRKO od suchej frakcie odpadu. Takto
oddelené zlozky TKO je mozné povazovat za
surovinu vhodnu na dalsie vyuzitie.
+ BRKO je idedlnym vstupom na spracovanie
v bioplynovej stanici s moznostou vyroby
elektrickej energie a tepla.




« Suchu frakciu je mozné vyuzit na vyrobu tuhé-
ho alternativneho paliva (TAP) urceného pre
cementdrne, vapenky, elektrarne, teplarne
alebo ju konvertovat v splyriovaci na syntetic-
ky plyn s naslednou moznostou vyroby tepla
pripadne aj elektrickej energie.

Spolo¢nost SEVIS energia a odpady a.s., kto-
rama na Slovensku
vyhradné obchodné
zastupenie pre za-
riadenie VM press od
spolo¢nosti BD Tech-
nologies Holandsko,
systematicky predklada vo vybranych vhod-
nych regiénoch ponuku uplného rieSenia na-
kladania s komunalnym odpadom.

Tento spbsob spracovania nezasahuje do existu-
juceho procesu zberu, triedenia a zhodnocova-
nia vybranych zlozZiek odpadu, ale zameriava sa
len na vyuzitie tej zlozky odpadu, ktora konci ne-
vyuzitd na skladke. Uvedeny odskusany spdsob
odstrafiuje dilemu inych ponuk na ciasto¢né
rieSenia nakladania a zhodnocovania komunal-
neho odpadu, ktoré sa tykaju iba niektorych zlo-
ziek odpadu. Predkladame tak funkcné riesenie,
ktoré je uz niekolko rokov uspesne realizované
a prevadzkované v Eurépe. Ludom s blizSim za-
ujmom o tuto progresivnu technolégiu ponuka-
me moznost osobne absolvovat exkurziu takejto
prevadzky priamo na mieste realizacie.

Investi¢na spolo¢nost SEVIS ma moznost zis-
kat kapital a pontika moznost financovania
celého predkladaného zameru, pricom a pri-
ori nepozaduje spolufinancovanie od miest a
obci. Ambiciou nasej ponuky projektu je Uspes-
né a dlhodobé zaclenenie systému prevadzky

O NAS

Tento sposob spracovania nezasahuje do
existujuceho procesu zberu, triedenia a
zhodnocovania vybranych zloZiek odpadu,
ale zameriava sa len na vyuZzitie tej zlozky
odpadu, ktora kon¢i nevyuzita na skladke.

na spracovanie a zuzitkovanie TKO do existuju-
cej lokalnej infradtruktury a vztahov.VyZzaduje si
to vsak velmi dobru sucinnost a spolupracu so
zastupcami komundlnej sféry.

Na jednej strane sme si vedomi mozného ar-
gumentu, Ze do tohto biznisu je uz velmi tazké
vstUpit a karty su uz rozdané. Na druhej strane
je vsak zaujimavé
sledovat reakcie
skusenych a uzna-
vanych odbornikov,
ktori dlhodobo po6-
sobia v tejto oblasti.
Na mnohych stretnutiach za posledné obdobie
takmer nikto z tychto profesiondlov neodmietal
a zasadnym sposobom nespochybrioval nami
navrhované rieSenia. Naopak vyslovili presved-
Cenie, Ze mame vyhodu v tom, Ze nas pohlad
na rieSenie nie je ovplyvneny suc¢asnym nee-

fektivne nastavenym a zauzivanym sposobom
nakladania s odpadmi.

Chceme Gspesne posobit'v tejto oblasti ako dl-
hodobo stabilny partner, ktory ma k dispozicii
okrem finan¢ného a kapitalového vybavenia
aj nie¢o nemenej dolezité, a to vynimoénu po-
nuku funk¢nej a ucinnej technoldgie. Postavili
sme dobry tim odbornikov so skusenostami
v energetike a v nakladani s odpadmi. Preto
verime, ze sa nam v nasledujiucom obdobi
podari vybudovat v ramci Slovenska niekolko
prevadzok, ktoré budu predstavovat spdsob,
ako udrzat momentalnu cenovu urovei po-
platkov za TKO v regidne. Suc¢asne budu riese-
nim s nizkym dopadom na Zivotné prostredie
a samozrejme investiciou so zaujimavou mie-
rou vynosnosti.
Pavol Prekop
predseda predstavenstva

Komunalny
odpad

Mokra frakcia vhodna
na fermentaciu

Sucha frakcia s dobrou
vyhrevnostou

Rybacka a la SEVIS

Za 20 rokov posobenia na trhu sme si vybudovali povest spolahlivého obchodného partnera,
ktory sa méze pochvalit stovkami tispesnych pracovnych vztahov. Mnohé z nich sa preklopili
az do vztahov priatelskych, preto nas niektori z vas poznaju nielen z obchodnych stretnuti
ale aj z menej formalnych akcii, kedy sa spolu nestretdvame za ticelom realizacie konkrét-
neho obchodu. MozZnosti na neformalne stretnutie je v dnesnej dobe vela - ¢i uz su to roz-
ne Sportové turnaje, kultirne podujatia, charitativne akcie a vela dalSich. My v SEVISe vsak

mame radi originalitu.

Preto sme sa rozhodli vyuzit unikdtnu prile-
Zitost, ktord ndm ponuka areal v Kalnej nad
Hronom pri Leviciach. Mdme ho k dispozicii v
ramci realizcie projektu Anteco, ktory je za-
merany na tazbu a spracovanie Strkopieskov, o
¢om sme vas informovali v septembrovom cisle
Newslettra. Aredl v minulosti sluzil na prevadz-
ku tazby, ktora je dnes v tejto lokalite ukoncena
a vznikla ndm po nej krdsna vodna plocha.

Rozhodli sme sa ju vyuzit, a tak sme tento rok
zrealizovali prvé neformadlne, priatelské stret-
nutia pri rybacke s niektorymi nasimi klientmi
a partnermi prave v tomto areali. Ti, ktori uz k
rybacke v minulosti ,pricuchli’, mohli vyuzit
svoje skusenosti a ti, ktori boli na rybacke pr-
vykrat, si mohli vyskusat rybolov od pripravy
hacikov, cez nahodenie udice az po samotné
vylovenie ryby.

Nasim cielom samozrejme nebolo ulovit ¢o
najvacsi pocet ryb, ale dobre sa zabavit a
stravit s nasimi klientmi a priatelmi prijemny
den bez nutnosti riesit pracovné zalezZitosti.
Posledné takéto podujatie sme zrealizovali v
polovici novembra tohto roku, kedy sa nam
podarilo ziskat 9 krasnych ulovkov, a to 3
kapre, $tuku, jesetera, jalca, nosala, zubaca
a pleskaca. Fotografia z leta tohto roku na
konci ¢lanku sved¢i o tom, Ze sa nam dari
ulovit aj naozaj pekné kusky.

Po poslednej akcii méZzeme skonstatovat, Ze

tieto stretnutia nielenze splnili svoj ucel, ale
su ¢im dalej tym viac oblubené a ich Uroven
sa zvysuje. Preto verim, Ze sa v budicom roku
stretneme nielen stari znami rybari, ale budete
si moct vychutnat atmosféru rybacky so SE-
VISom aj dalsi. Nechceme v3ak skonit len pri
rybacke. V dalsom obdobi sa budeme snazit
pripravit pre vas aj dalSie netradi¢né aktivity,
ktoré vas budu spdjat nielen so SEVISom, ale
budete moct spoznat aj nasich dalsich part-
nerov a ich podnikatelské aktivity.TeSim sa na
dal3ie stretnutia s vami napriklad aj pri rybach.
Lovu zdar :0)
Martin Lopusan
lopusan@sevis.sk

Na fotke zlava: Rudko Kuba (3éfrybdr), Stanko Horniak (Levitex
a.s.), Dusan Schnierer (konatel Anteco s.r.o.) a 97cm dlhy a 22
kil vaziaci kapor.




INVESTOVANIE

PenaZ| je dostatok - zaujemcov o pé6zicky tiez, ale....

V nasej praxi sa stretavame s klientmi, ktori
nam hovoria:,nasa banka nam pontka Uver za
velmi vyhodnych podmienok, ale my ho nepo-
trebujeme, mame dostatok penazi na uctoch”.
Na druhej strane ale Ziadna banka podniku
nepovie:,zaujimavo zuro¢im vase peniaze”. Ak
sa dopytujete na moznosti Urocenia firemnych
finan¢nych prostriedkov aj ¢iastok prevysuju-
cich 1 milién eur, tak dostanete maximalne 1%
p.a. pri minimalne ro¢nej viazanosti.

Investi¢na spolo¢nost SEVIS, a.s. vie financo-
vat rozvoj podnikatelskych aktivit klientov
a sticasne umoziuje svojim klientom vyhod-
ne zhodnocovat osobné aj firemné financie.

Ak sa na SEVIS klient obrati so Ziadostou o fi-
nancovanie jeho projektu/podnikatelského
zameru, tak od neho samozrejme tiez poza-
dujeme ,cisla”. Ale nielen ¢isla. Klient nds musi
presvedcit. Uz pri po-
dani ziadosti o finan-
covanie/p6zi¢ku musi
mat jasnu predstavu
o svojej schopnosti
pozicané  prostried-
ky nacas vratit. Predstavit zamer ,s ruzovymi
vyhliadkami” je velmi jednoduché. Odhalit, ¢i
zamer je iba pekne zabaleny a pritom vysoko
rizikovy, je na nas. Zatial' sa nam to dari.

Vyhodnocujeme schopnost potencialneho
klienta splatit pozicku aj v pripade, ze by za-
mer, ktory je predmetom financovania z ne-
jakého dévodu zlyhal. Inak povedané, klient
musi mat majetok, ktorym méze rucit alebo
tretiu osobu, ktora je ochotna sa za neho za-
rucit a v pripade problémov aj platit.

Od klienta, ktorému sme poskytli prostriedky
na financovanie jeho podnikatelskych aktivit,
vyzadujeme absolutnu otvorenost.

Model spravania dlznika voci SEVISu ako ve-

ritelovi m6zme zhrnut do tychto bodov:

« prostriedky si klient poziciava s jasnym uce-
lom poutzitia,

« vie presnu sumu, ktoru potrebuje (v pripade,
Ze povie napr. ,viem zobrat aj viac’, tak je to
podozrivé a nepozi¢iavame),

« poziciava si s jasnou predstavou, z akej Cin-
nosti Uroky a istinu vrati,

« v pripade doziadania informacii pocas trva-
nia p6zicky odpoveda bezodkladne,

« pbzicku splaca/plati v termine,

« akykolvek hroziaci problém vo vyvoji podni-
katelskej aktivity klient okamzite oznamuje,

« ak hrozi omeskanie splatky urokov alebo po-
zicky, klient to hlasi s predstihom aj s navr-
hom nového terminu,

Investi¢na spoloc¢nost SEVIS, a.s. vie
financovat rozvoj podnikatelskych
aktivit klientov a su¢asne umoznuje
svojim klientom vyhodne zhodnocovat
osobné aj firemné financie.

O tom, ze je na finan¢nych trhoch prebytok volnych zdrojov nas
denne presviedcaju banky a rézne iné finan¢né institucie, ktoré zo
vietkych stran chrlia na nas reklamné ponuky na rézne druhy uve-
rov. Clovek si méze mysliet, Ze staéi prist za prislusnou instittciou
a prostriedky dostane. Pokial chce spotrebny tver, hypotéku alebo
iny uverovy produkt vo vyske niekolkych tisic eur ako fyzicka osoba,
tak u niektorej z tychto institucii urcite pochodi. Ak sa ale ako pod-
nikatel za¢ne zaujimat o zdroje financovania pre svoje podnikanie,
okruh institucii sa zGzi a podmienky pre poskytnutie financovania st
neporovnatelne tvrdsie.

« nezatajuje sa, ak nastanu problémy so spla-
canim,

« poskytuje informacie o svojich dalsich zavaz-
koch.

Rovnaké zasady dodrziava aj SEVIS v pripade,
Ze je v pozicii dlznika. Tomu, kto si chce pozicat,
vzdy zdo6raznujeme:, predstav si, ze si tym, kto
pozi¢iava - ¢o by si vyzadoval od toho, komu
pozitiavas” Potom samozrejme lepsie chape
nas pristup k nemu ako dlznikovi a skuto¢ne
s nami komunikuje podla vyssie uvedenych
pravidiel. Pokial Ziadatel o financovanie hned
na zaciatku zac¢ne z nejakého dévodu odmie-
tat komunikaciu podla nasich zasad, tak velmi
rychlo dostane od nas zamietavu odpoved.
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Ak poziada o financovanie niekto, s kym sme
este nemali ziadny kontakt a nepozndme jeho
pristup k podnikaniu, tak ho preverujeme
podstatne detailnej-
Sie ako niekoho, s kym
sme uz v rdmci skupi-
ny SEVIS robili nejaké
podnikatelské aktivity
a pozname jeho spra-
vanie. Rovnako je pre nds cCiastocne prevere-
nym klientom aj ten, kto ma odporucenie od
iného nasho klienta. Naopak, ak sme uz v mi-
nulosti mali so zaujemcom o financovanie pri
inych nasich sluzbach komunikaény alebo do-
konca finan¢ny problém (museli sme urgovat
splatnu pohladavku, nesplnil dané prisfuby,
zatajoval sa a pod.), tak sa s nim o financovani
jeho aktivit ani nerozpravame.

Financovanie podnikatelskych aktivit ¢i uz
formou pdziciek alebo priamych vstupov
maé vzdy mnozstvo rizik. Vzdy mozeme oca-
kavat, Ze pride aj niekto so zdmerom dostat
prostriedky a nevratit ich. Preto v naSom systé-
me posudzovania nie je len hodnotenie cisel,
ale celkové hodnotenie klienta.

Prvy, kto sa s klientom stretne, je nas obchod-
nik/konzultant. Jeho ulohou nie je za kazdu

cenu priniest ¢o najviac zdujemcov o financo-
vanie. Konzultant, ktory posunie na posudenie
poziadavku klienta na financovanie, musi byt
presvedceny, ze klient je spolahlivy. Ak je spré-
vanie klienta uz pri prvotnych rozhovoroch
nie¢im podozrivé, tak ma konzultant povin-
nost poziadavku zamietnut.

Kazdy z nasich zamestnancov vie, Ze nemu-
sime za kazdu cenu umiestnit do projektov
okamzite vsetky prostriedky, ktoré mame.
V portféliu nasich podnikatelskych aktivit su
nielen poézicky a kapitalové vstupy, takze si
mame vzdy z ¢oho vyberat.

Ked'konzultant posunie poziadavku klienta na
financovanie aj s prvotnou dokumentéciou vy-
boru pre posudzovanie projektov, znamend to,
ze zo svojho hladiska povazuje klienta za spo-
[ahlivého. Vybor posudzuje poziadavku z hla-
diska cisel a komunikuje s klientom. Nasleduje
doplriovanie a upresiovanie informacii, zisto-
vanie moznosti ru¢enia atd. Clenovia vyboru
pritom preveruju Cisla aj reakcie klienta. Ak je
z kazdého uhla pohladu projekt aj klient OK,
pripravi spolo¢nost zmluvni dokumentaciu
a ak klient s podmienkami sudhlasi, SEVIS mu
prostriedky poskytne.

Parametre poziadaviek klientov, ktorymi sa

zaoberame:

« potreba finan¢nych prostriedkov od 100 tis.
EUR,

« prostriedky su vylu¢ne na rozvoj podnikatel-
skych aktivit,

- klient ma ¢im rucit (vlastna zmenka, rucitel-
ské vyhlasenie tretej strany, zalozné pravo
na nehnutelnosti, zdlozné pravo na cenné
papiere, notarska zapisnica...),

« potreba kratkodobého preklenutia nedostat-
ku likvidity,

+ nejedna sa o jednorazovu transakciu, ale je
predpoklad opakujuceho sa alebo dlho-
dobého obchodného partnerstva.

SEVIS sa pre klienta, ktorého financuje, stava
partnerom - poradcom, na ktorého sa klient
moze vzdy obratit pri potrebe rozhodnut sa.
Kazdy klient, ktory dnes peniaze potrebuje,
moze byt v budicnosti klientom, ktory po-
trebuje umiestnit volné zdroje. V stcasnosti
mame aj takych klientov, ktori Ziadne zavaz-
né finan¢né rozhodnutie neurobia bez toho,
aby nas nepoziadali o nas nazor.

Ing. Danica Michalkovad
michalkova@sevis.sk

Vézeni klienti a partneri,

vsetko krasne v novom roku,
dobrych ludi vzdy po boku,
vela stastia, vela zdravia,
nech sa vsetky plany zdaria.

W
oEVIG

Zelame Vam pokojné a radostné Vianoce,




INVESTOVANIE

Ked'chces obchodovat, musis na to mat

Na vyhotovenie kvalitnych a spolahlivych analyz finan¢nych nastrojov st potrebné finan¢-
né a ekonomické data, ktoré ¢o do kvality a kvantity mézu ponuknut iba profesionalni a
teda plateni poskytovatelia. Dominantnymi spolo¢nostami na tomto trhu sii Thomson-Re-
uters a Bloomberg.

Z volne dostupnych
zdrojov informdcii je
najznamejsi google.
com/finance. Ten po-
skytuje iba zékladné
finan¢né data o ve-
rejne  obchodova-
nych spolo¢nostiach.
M4 sledovac¢ vyvoja
portfélia akcii alebo
podielovych fondov
ako aj nastroj na S$pecificky vyber akcii, ale
iba podla obmedzeného poctu ukazovatelov.
Jeho najvacsou prednostou je prehladné spra-
covanie vyvoja kurzu akcii s integrovanymi
novinkami o spoloc¢nostiach priamo na grafe.
Udaje o cenach americkych, niektorych eurép-
skych a azijskych akcii poskytuje dokonca ako
jediny ,real time”, teda iba s par sekundovym
oneskorenim po vykonani skuto¢nych obcho-
dov na burze, a to este aj zadarmo. Podobné
volne pristupné verzie prevadzkuju aj reuters.
com a bloomberg.com so zameranim hlavne
na ekonomicku spravodajsku ¢innost.

Pre profesionalnych investorov ako obchod-
nikov s cennymi papiermi, investi¢né banky
a spravcovské spolo¢nosti je vyuzivanie pla-
teného poskytovatela nevyhnutnou pod-
mienkou na vykonavanie kvalitnych finan¢-
nych sluzieb hlavne v oblasti riadenia aktiv.
Existuju pritom dve uUplne odlisné filozofie
ako tito poskytovatelia spristuprfiuju svoje
finan¢né a ekonomické data. Ako priklad
mozno uviest prave trhovych lidrov Thom-
son-Reuters alebo Bloomberg.

Po zlu¢eni niekdajsich konkurentov Thomson
a Reuters, ku ktorému doslo v roku 2008, sa
pocet ich produktov skoro zdvojnasobil. Po-
stupne dochadzalo
ku scelovaniu pro-
duktov a vyuzivaniu
synergie zo zlUcenia
tak, ze boli pévodné
produkty rozsirované ¢o do kvality a objemu
udajov. V sucasnosti aj tak pocet ponukanych
aplikacii dosahuje trojmiestne cislo. Zlucenie
sa dotklo aj SEVISu, kedZe v minulosti sme po-
uzivali Reuters Trader pre Strednu a vychodnu
Eurépu a dnes mame Thomsonone.com In-
vestment Banking.

Bloomberg kontrastne poskytuje vlastne iba
jeden obrovsky produkt, v ktorom je zahrnuté
komplexné pokrytie celého finan¢ného trhu.
Naviac obsahuje s jeho datami integrovany
JTradebook”. Je to obchodna platforma, ktora
zvycajne poskytuje najlepsiu technicku analy-
zu a je zadarmo, kedZe sa sama financuje cez
marze a poplatky za uskuto¢nené obchody s
finan¢nymi ndstrojmi. Pritom umozniuje his-
toricky vyratat vynosy portfélia pri réznych
obchodnych stratégiach ako aj technicku ana-
lyzu na datach jedného obchodného diia. Pre
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Vzhladom na vysoku cenu ako aj
narocnu ¢innost spracovania ziskanych
finan¢nych udajov je vhodnejsie ponechat
obchodovanie na odbornikov.

UplInu fundamentélnu aj technickud analyzu je
v pripade Thomson-Reuters potrebné vyhla-
dat partnersku obchodnu platformu s pristu-
pom na vacsinu svetovych burz.

Obe firmy ponukaju relativne podobny al-
goritmus na vyber akcii, sledovanie vyvoja
portfdlii, ako aj moznost stahovania velké-
ho objemu finan¢nych dat priamo cez Excel.
Real time déta poskytuju iba za priplatok pre
kazdu burzu zvlast, inak su ceny oneskorené
minimalne o 15 minut, ¢o je nevyhoda hlav-
ne pri obchodovani v ramci diia. Denny ob-
jem stahovanych dat je pri Thomson-Reuters
neobmedzeny, ale md obmedzenie poctu
dat na jedno stiahnutie naraz. Naopak cez
Bloomberg sa moze stahovat aj viac dat, ale
pri prekroceni limitu iba za priplatok.

Dal3ou vyhodou Thomson-Reuters je, Ze cena
za zakladnu verziu Thomsonone.com je az
0 75% nizsia ako za Bloomberg Terminal. | ked
pozor, pri dokupeni dalSich modulov uz méze
vyrazne presiahnut svojho konkurenta. Pre
predstavu Bloomberg nam dal v auguste 2012
ponuku za 1 975 USD mesacne s moznostou
vykupenia nasej sucasnej zmluvy s Thom-
son-Reuters. Netreba zabudat ani na menové
riziko. Thomson-Reuters aj ked operuje z Lon-
dyna, tak poskytuje svoje aplikacie v EUR na-
rozdiel od Bloombergu, ktory predava svoj Ter-
minal v USD. Koncova cena nakoniec zavisi tiez
od poctu pristupov, pricom napr. pre druhého
uzivatela mozno ziskat zlavu.

Okrem toho je mozné vhodnou kombindaciou
pridavnych modulov dosiahnut uUsporu na
celkovej cene. My sme sa rozhodli pre mo-
duly s finan¢nymi ukazovatelmi a firemnymi
udalostami, ako aj pre uzito¢nu déatovu linku
cez Excel. Produkt
Thomson-Reutersu
je vplyvom 5%-ného
rocného zvysovania
ceny v sucasnosti lac-
nejsi uziba o cca 25%
v porovnani s ponukou Bloombergu. Aplikacia
Thomsonone.com bola sice vylepsend, ale aj
Bloomberg robi neustdle inovéacie a pritom
zvysuje cenu iba kazdé dva roky presne o vys-
ku inflacie v USA.

Na zaver mozno len konstatovat, Ze sa opla-
ti plnohodnotne venovat iba tomu, na co si
najdeme dostatok casu, kedZe sa castokrat
stretdvame s osobami, ktoré robia svoje in-
vesti¢né rozhodnutia iba na zaklade ¢lankov
z beznej tlace. Vzhladom na mesa¢nu cenu
viac ako tisic EUR, ako aj na naro¢nu ¢innost
spracovania ziskanych finanénych udajov je
vhodnejsie ponechat obchodovanie na od-
bornikov. Tych mozno najst okrem iného aj
v analytickom time SEVISu.

Ing. Ddvid Lapin
lapin@sevis.sk

POHLAD PRAVNIKA

Zmeny v obc¢ianskom
sudnom poriadku

Pri novelizacii
zakona o advo-
kacii vykona-
nej zakonom
€.335/2012 Z.z.
sa okrem via-
cerych zmien
tykajucich sa
vyluéne o0s6b
vykonavajucich toto slobodné povolanie,
upravil i Ob¢iansky sudny poriadok (zakon
€.99/1963 Zb.).

Doteraz sa v ramci volby zastupcu pre zastu-
povanie pred sudom uplatiiovala zasada, zZe
Ucastnik konania si mohol za zastupcu zvolit
ktorukolvek fyzicki osobu okrem pripadov,
kedy zékon vyzaduje ako zastupcu advokata
(napr. konanie o dovolani). Tento tzv. vseobec-
ny zastupca konal za ucastnika na zdklade
ustanovenia § 27 ods.1 OSP a mohol konat
vylu¢ne osobne, t.j. nemohol sa nechat zastu-
pit inou osobou. V praxi sa mohol tento typ
zastupovania vyuzit i tak, ze firemny pravnik
zamestnany v jednej firme, zastupoval pred
sudom i iné firmy zo skupiny, v ktorych nebol
zamestnany.

Institut vSeobecného zastupcu nadalej zo-
stava zachovany, ale doplnenim nového
odseku 3 do ustanovenia § 27 OSP doslo k
vyliceniu vseobecného zastupovania pre
niektoré vymenované typy konani. Napriklad
v sporoch o ochranu osobnosti podla Ob¢ian-
skeho zékonnika, v sporoch vyvolanych alebo
suvisiacich s konkurzom alebo restrukturaliza-
ciou, v sporoch z pravnych vztahov tykajicich
sa zmeniek, Sekov alebo cennych papierov, v
konani podla exeku¢ného poriadku a v ostat-
nych pripadoch podla § 27 ods.3 OSP bude
mozné vyuzit vseobecného zastupcu len ak
nim bude pravnik (vysokoskolské vzdelanie
2.stupna v odbore pravo) a zaroven blizka oso-
ba ucastnika konania.

Z uvedeného vyplyva, Ze tucastnik konania -
pravnicka osoba sa nebude méct vo vyssie
uvedenych typoch konani nechat zastupit
inou osobou ako advokatom.

Smerom k zefektivneniu sudnych konani bola
vykonana Uprava hranice pre posudzovanie
tzv. drobnych sporov z 500 EUR na 1000 EUR.V
drobnych sporoch nebude potrebné nariado-
vat pojedndvanie, ¢im sa vratila pravna Uprava
§ 115a OSP platna do 31.12.2011.

Advokatskym koncipientom (osoby po ukon-
¢eni Studia vykondvajuce prax u advokata)
bola predizena doba praxe na 5 rokov. V pri-
pade, ak advokat poveri svojho koncipienta
Ukonmi na zdklade substitu¢ného zastupova-
nia, bude mat klient pravo poziadat o preuka-
zanie koncipientovho denného vykazu praxe a
tym spOsobom sa presvedcit o jeho predcha-
dzajucich odbornych skusenostiach.

Mgr. Danica Kozdkovd
kozakova@sevis.sk




